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Sammanfattning

Viktig information

Féljonde sammanfattning av Bolagsbeskrivningen (“Teaser”) ér inte ett erbjudande utan ska ses som
en introduktion till Sweden Buyersclub AB (“Sweden Buyersclub” eller "Bolaget") bolagsbeskrivning
("Bolagsbeskrivningen") och innehdller nédvéndigtvis inte all information som behévs fér att fatta ett
valgrundat investeringsbeslut. For att ta del av de potentiella riskerna som férknippas med beslutet
att investera i vardepappren, rekommenderas investeraren att ta del av Bolagsbeskrivningen som finns
att tillgd p& Sweden Buyersclubs webbplats (www.buyersclub.se) innan ett investeringsbeslut fattas.



http://www.buyersclub.se

BAKGRUND OCH MOTIV

Bakgrund och motiv

Sweden BuyersClub AB (buyersclub.se) ar en e-handelsplattform med fokus pd& &terkommande
medlemsintdkter som grundades &r 2015. Under ménga &r har allt fler handlare o ch konsumenter flyttat ut
pd& natet. Konkurrensen bland e-handlare tatnar och ett priskrig identifierades a v g rundarna. B olaget h ar
under manga &r byggt en plattform som kan kombinera upplevelsen hos en nischad e-handel med ett eget
lager och det granslésa utbudet hos marknadsplatser, samtidigt som smarta bulkinkdp majliggér, i ménga
fall, oslagbara priser.

Genom uppbyggnad av en egenkodad teknisk plattform som skdter aspekter s& som
exempelvis  prisoptimering, automatiserad  marknadsféring,  konvertering av  kunder och
produktrankning har Bolaget lyckats uppnd en hog intern effektivitet. | och med den kraftiga tillvaxt
som sker pd& e-handelsmarknaden i Sverige och Europa, inte minst i efterdyningarna av Covid-19-
pandemin, med nya krav frdn kunderna och nya leveransmajligheter som vaxer fram ser Buyersclub stor
potential i att vidareutveckla det nuvarande erbjudandet.

Bolaget upplever en stark efterfrdgan och vaxer snabbt. Under perioden mellan &r 2018 och 2021 har
Bolaget haft en genomsnittlig omsattningstillvéxt om cirka 60 procent, och en genomsnittlig tillvaxt av
&terkommande intakter p& Gver 80 procent. Under forsta kvartalet av &r 2022 vaxte bolaget sin omsattning
med &éver 100 procent, detta samtidigt som tillvéxten p& e-handelsmarknaden i évrigt minskade med 17
procent.

Bolagets styrelse och ledning ser fortsatt positivt p& verksamheten och den underliggande marknaden och
som ett led i genomférandet av Bolagets tillvéixt- och expansionsplaner genomférs nu en kapitalanskaffning
om totalt 20 + 5 MSEK infér notering av Bolagets aktier p& Nasdaq First North Growth Market. |
samband med emissionen har teckningsférbindelser motsvararande 15 MSEK, motsvarande 75

procent av Erbjudandet, inhdmtats frdn bland annat Richard B&ge, Daniel Soussan, Rustan Panday
och Dan Castillo.




Erbjudandet i sammandrag

Teckningsperiod: 24 maj - 8 juni 2022

Teckningskurs: 8,70 SEK

Erbjudandet Erbjudandet omfattar hdgst 2 300 000 aktier motsvarande 20 MSEK

Véardering (pre money) 40 MSEK

Bolaget har erhdllit teckningsférbindelser om cirka 15 MSEK,

Teckningsférbindel
eckningstorbindelser motsvarande cirka 75 procent av Erbjudandet

Forsta handelsdag for Sweden Buyersclubs aktier ar berdknad till den 20 juni

Forsta handelsdag 2022

ISIN-kod fér aktien SE0015660287

Likviddag 13 juni 2022




KORT OM BOLAGET

Kort om bolaget

Sweden Buyersclub AB (buyersclub.se) &r en e-handelsplattform med fokus pd& d&terkommande
medlemsintdkter. Den egenutvecklade tekniska plattformen mojliggoér effektiva interna fldden och en
minimerad lagerrisk, vilket resulterar i att b&de medlemmar samt icke-medlemmar i dagslaget kan erbjudas
6ver hundra tusen produkter till konkurrenskraftiga priser.

Alla med en leveransadress i Sverige kan handla pé plattformen och f& leverans genom Bolagets utbud av
speditérer. De medlemmar som ar prenumeranter far forutom tillgéng till de ldga priserna éven formdaner
som fri frakt samt s& kallad cashback pé& alla sina kép. Denna cashback utgérs av en aterbdring som
baseras pd& en dynamisk utrékning av varje enskild produkts marginal.

Bolaget har faststéllt féljande l&ngsiktiga finansiella mal per &r 2025:

Att uppnd en omsdttning om 300 MSEK, varav medlemsintdkter utgor cirka 50 MSEK
Att uppnd en EBITA-marginal om 15 procent

Buyersclubs frémsta affarsmdssiga styrka @r, enligt Bolaget, dess forméga att skapa lojalitet hos sina
medlemmar, ddr lojala kunder blir trogna prenumeranter. Bolaget har byggt upp en bas bestdende av
fler &n tiotusen prenumeranter som genererar medlemsintdkter, vika utgér ett komplement till den, for
e-handeln, klassiska intéktsmodellen med kostnadspdslag. Flera érs data om kundborfall och kundernas
livslangd ger ocks& en mer forutsdgbar intdktsstrom.

Det stora produktutbudet mojliggérs av Bolagets forméga att I6pande Iasa av leverantoérers produktdata
genom Bolagets tekniska plattform. Prissattningen sker automatiskt och justeras varje dygn i enlighet med
Buyersclubs algoritmer och budstrategier. Syftet ar att placera sig prismdssigt strategiskt i forhallande
till konkurrenter i de automatiserade digitala marknadsféringskanalerna. Vidare kan Bolaget genom sina
kontinuerliga investeringar i operationell effektivitet och minskade lagerrisker bli mindre beroende av
marginaler och p& detta satt sdnka erbjudna priser.

Nettoomséttning Aterkommande intdkter
(kSEK) (kSEK)
P CAGR: 60,6% - R CAGR: 82,3% ~-------,
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STYRKOR OCH KONKURRENSFORDELAR

Styrkor och konkurrensférdelar

Robust affarsmodell

Bolaget har ett stort fokus p& dterkommande medlemsintdkter och har historiskt véxt medlemsbasen tack
vare formdégan att skapa lojalitet hos sina kunder. Bolagets kundanskaffningsstrategi bygger delvis p& att
kunder handlar hos Bolaget for forsta gdngen med anledning av de I&ga priserna, men stannar och gor
aterkommande kop tack vare helhetsupplevelsen. Ovan kundanskaffningsprocess mojliggors av- och har sin
grund i Bolagets egenkodade tekniska plattform. Plattformen kan ta emot, sortera och presentera ett stort
och varierat produktutbud. Till skillnad frédn andra marknadsplatser, som i vissa fall kan géra detsamma, s&
har Bolaget valt att kontrollera stora delar av sina floden, for att efterstréva kundnojdhet och hog lojalitet.

Logistiken effektiviseras genom att plattformen automatiskt samlar flera personers bestdliningar och gor
bulkinkdp frén respektive leverantdr ndr grdnsen for fri frakt uppndtts. Flodet mojliggdér en minskning av
lagerrisken samtidigt som endast en fraktkostnad uppstér. Bolagets tekniska plattform inhédmtar ocksé
l6pande data fr&n konkurrenters priser for att sedan justera priset p& Bolagets alla produkter baserat pd
dessa och diverse andra parametrar. Denna process Aterupprepas sedan varje dygn. Buyersclub ladgger
stort fokus pd& att uppnd aktivitet samt lojalitet hos sina medlemmar och Bolaget efterstrévar att skapa
nojda kunder dé& de ar mer sannolika att bli &terkommande kunder, vilka sedan kan bli lojala medlemmar.

Aterkommande intakter genom medlemsavgifter

| tider med ekonomisk osdkerhet bidrar en prenumerationsbaserad intaktsmodell till att géra Bolaget mer
motstandskraftigt samtidigt som intdkterna ar mer forutsagbara. Medlemskapet bygger dven en l&dngvarig
relation mellan Bolaget och konsumenten och skapar en bas av dterkommande kunder. Det ar utdver
tidigare nédmnda parametrar ocks& enklare och mindre kostnadskrévande att behdlla existerande kunder
an vad det dr att forvarva nya. Under verksamhetsdret 2021 hade Bolaget mer an 10 MSEK av denna typ av
forutsdgbara medlemsintakter.

Hég kundnéjdhet

Bolaget har fatt cirka 2 500 recensioner pd den globala recensionswebbplatsen Trustpilot, ddr Bolaget har
uppndtt betyget 4,2 av 5. Bolaget dger sin egen kundtjanst och har héga krav och ambitioner gallande
bemdtande och kundupplevelse. Bolaget valkomnar berém och kritik frén sina kunder for att anpassa sig
darefter och strévar efter att ha en 6ppen dialog med kunderna och skapa en stark trovardighet genom
att vara tillmétesgdende och tillgdnglig. Genom Bolagets tekniska plattform erbjuds maojligheter for Bolaget
att férhdllandevis enkelt och snabbt anpassa produkten och verksamheten, i det fall kunden ger &ter-
koppling kring att n&got inte fungerar optimalt.

Dubbla intakts- Skalbar plattform Bevisad affars- Mycket stark till-
stréommar i form som fungerar p& modell med kraftigt vaxt under 2022
av omsdattning flera marknader 6kade intakter och flera nya
frén handel och inom handel och samarbeten med
medlemsintdkter medlemskap leverantorer i
pipeline
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VD HAR ORDET

VD har ordet

For varje &r som gar flyttar allt fler handlare och konsumenter ut
pd& natet. Konkurrensen bland e-handlare tatnar och kunder valjer
prisjamforelsesidor framfér den butiken de en géng var lojala till.

Vi grundade Buyersclub med 6vertygelsen om att de I&ngsiktiga
vinnarna i detta paradigmskifte &r de som kan erbjuda kunderna
en effektivare, biligare och mer personlig kdépupplevelse -
samtidigt som man skapar en ldngvarig lojalitet.

Vi ar en e-handlare och kundklubb dar prenumeranter for 69 kronor
per manad far unika erbjudanden, cashback pé sina kdp och fri
frakt. Den hoga kundngjdheten har lett till tiotusentals trogna
prenumeranter som under &r 2021 genererade Sver 10 MSEK i
féorutsdgbara medlemsintakter.

Vi har ndtt hit tack vare vart vardeerbjudande, dar vi lyckats
kombinera upplevelsen hos en nischad e-handel med eget
lager och det gransldésa utbudet hos marknadsplatser, samtidigt
som automatiska och smarta bulkinkdp mojliggoér, i ménga fall,
oslagbara priser.

Allt detta har mojliggjorts av den egenutvecklade plattformen,
som har helautomatiserade floden for produktimport, prissattning
och marknadsforing, vilket ndst intill eliminerar all lagerrisk.
Samtidigt kan kundupplevelsen vara i varldsklass, bland annat
tack vare det avancerade cross-dockning lagret som ger gdster
samt medlemmar en samlad leverans via valfri speditor.

Sedan start har varje &r kdnnetecknats av kraftig tillvaxt i séval
medlemsbas, vérdeerbjudande och omsattning. Ar 2022 ér inget
undantag. Under Q1 véxte vi omsattningen med éver 100 procent.
Med flera &rs historik av méatbara KPl:er vet vi att affdrsmodellen
bdde fungerar och ar skalbar. Vi vet ocksd att kostnader inte okar i
relation med omsattning, dar foregdende drs forbattrade resultat
ar ett fint kvitto.

Nuvarande emission tar bolaget till Ibnsamhet och malet 2025 ar
att n& 300 MSEK i omsattning och 50 MSEK i medlemsintakter.

Valkomna som investerare pd var fortsatta resal

Verkstallande direktor
Emil Henriksson




AFFARSMODELL OCH STRATEGI

Affarsmodell och strategi

Bolagets affarsmodell bygger pd en effektiv egenutvecklad teknisk plattform, vilken
sdkerstdller en hog operationell effektivitet, I&dga lagerrisker och kontinuerliga och
automatiska prisjusteringar. Utdver att Bolaget har moéjlighet att erbjuda konkurrenskraftiga
priser p& hundratusentals produkter, s& erbjuds en annan produkt i form av medlemskap i
Bolagets digitala képklubb, Buyersclub Plus. Buyersclub Plus ger en prenumerant fri frakt
pé& alla sina bestallningar, dynamisk cashback baserat pé produktmarginalen samt livbojar
som kan anvdandas i Bolagets quiz. Buyersclub lagger ett stort fokus pd& att skapa lojalitet
hos kunden och tack vare Bolagets intaktsmodell som bygger pd &terkommande intdkter
behover Bolaget inte forlita sig p& produktmarginalen i samma utstrdckning som andra
e-handlare.

Buyersclub skiljer sig fr&n traditionella &terférsaljare och marknadsplatser pd flera satt,
bland annat genom Bolagets mojligheter att synkronisera bestallningar frén flertalet
kunder och lagga storre bulk-inkdp hos leverantorer, vilket ger leverantdrer mojlighet till en
kostnadseffektiv leverans till Bolaget. Vidare utgér dven Bolagets effektiva cross-docking
lager som minimerar lagerrisken en sarskiljande aspekt, samt de stora valmdéjligheter i form
av speditér Buyersclub kan erbjuda kunden. Utéver dessa aspekter kan dven kunden samt
f& alla sina bestallningar levererade i en och samma férséndelse, vilket bidrar med mervarde
for kunden och dven minskar de miljomdassiga konsekvenserna.

Aterforsaljare Marknadsplats
cykelkraft.se fyndiqg.se

§» buyersclub
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TEKNISK PLATTFORM

Teknisk plattform

Navet i Buyersclubs verksamhet &r den tekniska plattformen. Plattformen kan exempelvis
I6pande inhamta produktdata frédn leverantérers produktfiler, ddr parametrar sGsom priser,
bilder, texter, storlekar och EAN-koder dagligen inhédmtas och erbjuda mojligheter till att
automatiskt samla flera personers bestdliningar och goéra bulk-inkép frén leverantérer.
Vidare mojliggors ocksd dynamisk prissdttning av Bolaget, d& plattformen kan inhdmta
data fr&n konkurrenters prissattning och darmed basera prissdttningen pd& dessa och andra
parametrar s&dsom onskad marginal, storlek och leveranstid. Alla produkter uppdateras
automatiskt varje dygn. Den cashback prenumeranter far pd sina bestdlliningar berdknas
ocksd dynamiskt pd& produktnivé och baseras pd produktens marginal per innevarande dag.
Nar en produkts pris dndras s& andras dven cashbacken automatiskt. Bolaget har utvecklat
en algoritm som avgor vilka produkter som hamnar hogst upp pd Bolagets hemsida, baserat
p& aspekter sdsom leverantodr, marginal och antal sédlda exemplar. Den tekniska plattformen
skoter dven marknadsféring och koordinerar och styr bolagets logistiska system.
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Kort om bolagets marknad

Den svenska e-handelsmarknaden omsatte &r 2021 cirka 146 MdSEK, motsvarande en tillvaxt
om 20 procent mot &r 2020. Denna starka tillvaxt ar ndgot som forutspds fortsatta framover,
dar exempelvis Postnord forutspdr att e-handeln kommer st& for i stort sett all tillvaxt
inom detaljhandeln efter &r 2025. Den svenska marknaden for detaljhandel stdr infor stora
forandringar, dar fysiska butiker i allt stdrre utstréckning stéinger ner och férsaljning forflyttas
till digitala kanaler, samtidigt som vikten av gedigna kundrelationer och ett starkt kundfokus

hos aktérerna blir allt viktigare.
E-handelns historiska forséaljningsutveckling i Sverige

(MdSEK)

———————————————————————————————————————————————————————————— CAGR: 18,0% oo
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Kélla: Handelsfakta — E-handeln i Sverige




KORT OM BOLAGETS MARKNAD

Parallellt med denna utveckling har marknaden upplevt en mycket stark tillvéixt de senaste &ren, med en
kraftig tillvéxt under perioden mellan &ren 2019 till och med 2021, vilket bland annat kan forklaras av Covid-
19-pandemin. Marknadens generella utveckling drivs av ett foréndrat konsumentbeteende, férbattrade
tekniska forutsattningar och forbattrade logistiska 16sningar. Sammantaget har utvecklingen p& marknaden
gynnat, och féorvantas fortsatta gynna, aktérer med en utbyggd digital ndrvaro, négot som Buyersclub anser
sig ha. Sverige har en mycket val utbyggd digital infrastruktur, vilket har gynnat den inhemska e-handeln.
| takt med att den digitala infrastrukturen byggs ut och férbattras i Europa, bland annat i form av 6kade
satsningar pd& 5g-teknologi s& okar mojligheterna for e-handlare att ta marknadsandelar pé& andra
marknader &n enbart den svenska.

Aven utanfsr Sveriges grénser blomstrar nathandeln, under 2020 véxte den globala e-handeln med 28
procent. | Central- och Osteuropa véixte e-handeln med 29 procent och i Vésteuropa med 26 procent. Under
2021 handlade uppskattningsvis 297 miljoner europeiska konsumenter online, och av dessa utgjorde omkring
216 miljoner konsumenter utanfér det land dar bolaget som sdljer varorna befann sig i. Trots férvantningar
om en l&ngsammare tillvéxt dn den som varit under pandemin har allt fler europeiska konsumenter borjat
handla online, vilket tyder p& ett brett skifte dar en anpassning till e-handeln utvecklas.

Erbjudandet i sammandrag
Erbjudandet uppgdr till 20 MSEK motsvarande 2 300 00 aktier, med mojlighet till en utdkningsoption

om 5 MSEK mostvarande 575 000 aktier. Teckningskursen uppgdr till 8,70 SEK per aktie. | samband med
emissionen har teckningsforbindelser om cirka 15 MSEK, motsvarande 75 procent av det totala
Erbjudandet, inhédmtats frén bland annat Richard B&ge, Daniel Soussan, Rustan Panday och Dan
Castillo. Teckningsperioden pagdr mellan den 24 maj - 8 juni 2022 och férsta dag for handel pd
Nasdagq First North berdknas till den 20 juni 2022.




Adresser

Bolaget

Sweden Buyersclub AB
Charkmdastargatan 2

SE - 121 62 Johanneshov
Tel. +46 (0)20 45 50 00

Finansiell r&dgivare
Partner Fondkommission AB
Lilla Nygatan 2

SE - 411 09 Goéteborg

Tel. +46 (0)31-761 22 30

ADRESSER

Legal radgivare

Baker & McKenzie Advokatbyrd KB
Vasagatan 7

SE - 101 23 Stockholm

Tel. +46 (0)8 566 177 00

Revisor

Grant Thornton Sweden AB
Kungsgatan 57

SE — 111 22 Stockholm

Tel. +46 (0)8 563 070 00

Kontoférande institut
Euroclear Sweden AB
Klarabergsviadukten 63

SE - 111 64 Stockholm

Tel. +46 (0)8-402 90 00
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