Sweden Buyersclub AB lanserar norimont.com — bolagets senaste
storefront med fokus pa mobiltillbehor

PRESSMEDDELANDE, 27 NOVEMBER 2024

Sweden Buyersclub AB ir glada att idag kunna meddela att den framgangsrika lanseringen av bolagets forsta
storefront, Bookhero.se, nu féljs av en ny satsning under namnet Norimont.com. Denna hemsida erbjuder
mobiltillbehér under det egna varumarket Norimont. Hemsidan kan, tack vare egenproduktion, salja varor till
konkurrenskraftiga priser med hég marginal.

Norimont.com fungerar likt bolagets andra storefront, Bookhero.se. Bestallningar integreras automatiskt i
Buyersclubs logistiksystem, och den nya hemsidan drar nytta av overheadkostnader och den befintliga
personalen inom Buyersclub.

Valet att producera egna mobiltillbehor grundar sig i att marknaden &r bade stor, global och i standig tillvaxt.
Under aret hittills har Norimont-varumarket salts genom en WordPress-sida, vilket resulterade i en omséattning
pa 6ver 300 000 kronor. Detta test visade att en professionellt utformad hemsida med hogkvalitativa
produktbilder kan n& en konverteringsgrad om 8%, dven utan vilkant varumérke. Overgéngen till Geins
plattform, dvs densamma som anvands for Bookhero.se forvantas ytterligare forbattra konverteringsgraden, och
genom att integrera logistikflodena kan bolaget sdnka hanteringskostnaderna.

“Vi ar 6vertygade om att Norimont kommer att uppleva en betydande tillvaxt under 2025, sarskilt med tanke pa
planerna att expandera till flera lander redan under varen. Varje ny storefront har en unik konkurrensférdel, da
den nya sidan opereras med hjalp av Buyersclubs system, personal och lager. Att samtidigt driva en storefront
med hoga produktmarginaler mojliggor aggressiv marknadsforing,” sdger Emil Henriksson, VD for Sweden
Buyersclub AB.
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Om Buyersclub:

Sweden Buyersclub AB &r ett tech-drivet foretag med en hog andel aterkommande prenumerationsintakter,
vilket bidrar till stabilitet och langsiktighet. Foretaget erbjuder marknadens lagsta priser pa hundratals valkdnda
varumarken via sin digitala handelsplats, Buyersclub.se. Sortimentet &r brett och omfattar kategorier som
skénhet, hemelektronik, leksaker, husdjursprodukter, heminredning, kontorsvaror och bocker, vilket attraherar
en bred malgrupp.

For de mest prismedvetna konsumenterna finns “Buyersclub Plus”, ett medlemskap fran 69 kr/manad som ger
tillgang till bolagets egna inkdpspriser, lagsta prisgaranti, exklusiva medlemserbjudanden och gratisprodukter.

Bolagets innovativa plattform synkroniserar produktdata och lagerstatus direkt med leverantorer, vilket har
potential att kraftigt reducera bolagets behov av eget lager och ddarmed stor kapitalbindning, vilket &r en enorm
risk och kostnad for traditionella e-handelsforetag.

Marknadsplatser undviker lagerrisk genom att agera som en mellanhand; olika séljare tillhandahaller produkter
och paketering medan marknadsplatsen férmedlar affaren. Detta sker ofta pa bekostnad av hogre pris till kund


https://www.norimont.com
https://www.bookhero.se
https://www.buyersclub.se

samt en forsdmrad leveransupplevelse da konsumenten kan fa flera leveranser vid olika tidpunkter vid koép av
flera produkter i en och samma order.

Buyersclubs metod reducerar leden i distributionskedjan samtidigt som produkter levereras till Buyersclubs
crossdocking-lager for att sampaketeras i en enskild forsandelse. Priset till kund blir pa sa satt lagre utan
bekostnad av forsamrad marginal, samtidigt som varor skickas samlat, via kundens valda speditor.

Plattformen har under 2024 utvecklats sa att sortimentet kan speglas till nya nischade onlinebutiker, sa kallade
“storefronts”. Detta mojliggor for bolaget att snabbt och kostnadseffektivt expandera sitt affarsutbud, na nya
kundgrupper och ta stérre marknadsandelar.

Bookhero.se, en onlinebokhandel, samt Norimont.com, ett eget varumarke dedikerat till mobiltillbehér, ar tva

storefronts som bygger pa Buyersclubs befintliga infrastruktur. Bdda plattformarna &r integrerade i Buyersclubs
logistiksystem, vilket mojliggér automatiserad orderhantering och effektiv resursanvandning.
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