Sweden Buyersclub AB ingar samarbete med DBT Capital — en
finansieringspartner

PRESSMEDDELANDE, 27 DECEMBER 2024

Sweden Buyersclub AB dr glada att idag kunna meddela att bolaget har ingatt ett samarbete med DBT Capital.
Samarbetet ger initialt bolaget 7 MSEK fér att I6sa befintliga krediter pa battre villkor. Pa sikt kan DBT vara ett
alternativ till nyemission om det finns behov av ytterligare likviditet.

Bolaget har ingatt ett avtal med DBT Capital om en lan pa 7 MSEK. Krediten ska anvandas for refinansiering av
befintliga |an samt for att starka bolagets operativa kapital.

Kreditvillkoren forvantas forbattra resultatet med 6ver 100 000 SEK under 2025, baserat pa en jamforelse
mellan DBT:s ranta och villkoren for tidigare dgarlan och checkkredit.

Bolaget bekraftar aven malen for 2025 som tidigare kommunicerats, vilka innebar en omséattning pa 120-150
MSEK och en EBITDA pa 5-8 MSEK.

Lanets villkor

e Ranta: 8,35% + stibor

e Upplaggningsavgift: 115 000 kr

e Amortering fram ftill slutdag: 2028-06-30

Certified Adviser

Augment Partners AB &r bolagets Certified Adviser.
Telefon: +46 (0)8 604 22 55

E-post: info@augment.se

For mer information, vanligen kontakta:
Emil Henriksson, VD Sweden Buyersclub AB
Telefon: (+46) 73 37 71 937

E-post: emil.henriksson@buyersclub.se

Om Buyersclub:

Sweden Buyersclub AB &r ett tech-drivet foretag med en hog andel aterkommande prenumerationsintakter,
vilket bidrar till stabilitet och langsiktighet. Foretaget erbjuder marknadens lagsta priser pa hundratals valkanda
varumarken via sin digitala handelsplats, Buyersclub.se. Sortimentet &r brett och omfattar kategorier som
skénhet, hemelektronik, leksaker, husdjursprodukter, heminredning, kontorsvaror och bocker, vilket attraherar
en bred malgrupp.

For de mest prismedvetna konsumenterna finns “Buyersclub Plus”, ett medlemskap fran 69 kr/manad som ger
tillgang till bolagets egna inkdpspriser, lagsta prisgaranti, exklusiva medlemserbjudanden och gratisprodukter.

Bolagets innovativa plattform synkroniserar produktdata och lagerstatus direkt med leverantorer, vilket har
potential att kraftigt reducera bolagets behov av eget lager och darmed stor kapitalbindning, vilket &r en enorm
risk och kostnad for traditionella e-handelsforetag.

Marknadsplatser undviker lagerrisk genom att agera som en mellanhand; olika saljare tillhandahaller produkter
och paketering medan marknadsplatsen férmedlar affaren. Detta sker ofta pa bekostnad av hogre pris till kund
samt en forsamrad leveransupplevelse da konsumenten kan fa flera leveranser vid olika tidpunkter vid kép av
flera produkter i en och samma order.


https://www.buyersclub.se

Buyersclubs metod reducerar leden i distributionskedjan samtidigt som produkter levereras till Buyersclubs
crossdocking-lager for att sampaketeras i en enskild forsandelse. Priset till kund blir pa sa satt lagre utan
bekostnad av férsamrad marginal, samtidigt som varor skickas samlat, via kundens valda speditor.

Plattformen har under 2024 utvecklats sa att sortimentet kan speglas till nya nischade onlinebutiker, sa kallade
“storefronts”. Detta mojliggor for bolaget att snabbt och kostnadseffektivt expandera sitt affarsutbud, na nya
kundgrupper och ta stérre marknadsandelar.

Bookhero.se, en onlinebokhandel, samt Norimont.com, ett eget varumarke dedikerat till mobiltillbehor, ar tva

storefronts som bygger pa Buyersclubs befintliga infrastruktur. Bdda plattformarna &r integrerade i Buyersclubs
logistiksystem, vilket mojliggér automatiserad orderhantering och effektiv resursanvandning.


https://www.bookhero.se
https://www.norimont.com

