Sweden Buyersclub lanserar kontorsjatten.se — ny e-handel for
arbetsplats och hemmakontor

PRESSMEDDELANDE, 3 MARS 2025

Sweden Buyersclub AB har idag framgangsrikt lanserat e-handeln kontorsjitten.se — en ny onlinebutik med
6ver 10 000 produkter for arbetsplatsen, hemmakontoret och skolan.

Lanseringen ar en del av bolagets strategi att expandera genom nischade onlinebutiker, s kallade storefronts,
som speglar Buyersclubs sortiment och utnyttjar den befintliga infrastrukturen, inklusive personal, logistik och
affarssystem.

Genom att etablera fler onlinebutiker kan bolaget ta stérre marknadsandelar och na nya kundgrupper. Den
forsta storefronten, bookhero.se, lanserades i slutet av Q1 2024 och erbjuder ett sortiment med éver 300 000
bocker och leksaker. Sajten forvantas I6nsamt omséatta 6ver 20 MSEK under 2025. Med denna framgang i ryggen
ar forvantningarna héga pa kontorsjatten.se, som primart riktar sig till B2B-marknaden.

Gemensamt for kontorsjatten.se, bookhero.se och alla kommande storefronts &r att de drivs av Buyersclubs
bakomliggande motor for produktimport, inkop, prissattning, budgivning, lagerhantering, logistik och personal.
Detta mojliggor en skalbar affairsmodell med minimala overheadkostnader.

”1 Buyersclubs sortiment finns éver 600 000 produkter inom fler dn tio stora produktkategorier, bland annat
bocker, leksaker, kontorsvaror, mébler och inredning. Med var effektiva infrastruktur och korta time to market
kan vi snabbt och successivt lansera nya nischade onlinebutiker inom de branscher dar vi ar aterforsaljare.
kontorsjatten.se blir darfor inte den sista lanseringen i ar” sdger Emil Henriksson, VD for Sweden Buyersclub AB.
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Om Buyersclub:

Sweden Buyersclub AB ar ett tech-drivet foretag med en hog andel aterkommande prenumerationsintakter,
vilket bidrar till stabilitet och langsiktighet. Foretaget erbjuder marknadens lagsta priser pa hundratals valkdnda
varumarken via sin digitala handelsplats, buyersclub.se. Sortimentet ar brett och omfattar kategorier som
skonhet, hemelektronik, leksaker, husdjursprodukter, heminredning, kontorsvaror och bocker, vilket attraherar
en bred malgrupp.

For de mest prismedvetna konsumenterna finns “Buyersclub Plus”, ett medlemskap fran 69 kr/manad som ger
tillgang till bolagets egna inkdpspriser, lagsta prisgaranti, exklusiva medlemserbjudanden och gratisprodukter.

Bolagets innovativa plattform synkroniserar produktdata och lagerstatus direkt med leverantorer, vilket har
potential att kraftigt reducera bolagets behov av eget lager och ddarmed stor kapitalbindning, vilket &r en enorm
risk och kostnad for traditionella e-handelsforetag.

Marknadsplatser undviker lagerrisk genom att agera som en mellanhand; olika saljare tillhandahaller produkter
och paketering medan marknadsplatsen formedlar affaren. Detta sker ofta pa bekostnad av hogre pris till kund
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samt en forsdmrad leveransupplevelse da konsumenten kan fa flera leveranser vid olika tidpunkter vid koép av
flera produkter i en och samma order.

Buyersclubs metod reducerar leden i distributionskedjan samtidigt som produkter levereras till Buyersclubs
crossdocking-lager for att sampaketeras i en enskild forsandelse. Priset till kund blir pa sa satt lagre utan
bekostnad av forsamrad marginal, samtidigt som varor skickas samlat, via kundens valda speditor.

Plattformen har under 2024 utvecklats for att mojliggora spegling av sortimentet till nya nischade onlinebutiker,
sa kallade storefronts. Detta gor det mojligt for bolaget att snabbt och kostnadseffektivt expandera sitt
affarsutbud, nd nya kundgrupper och ta stérre marknadsandelar.

Detta kan genomféras inom samtliga branscher dar Buyersclub &r aterforséljare, vilket i dagslaget inkluderar fler
an tio, sdsom bocker, leksaker, kontorsvaror, mébler och inredning.

Till skillnad fran buyersclub.se bygger dessa storefronts inte pa en prenumerationsmodell, utan drivs som
vanliga e-handelssidor. Gemensamt for alla sidor ar att de anvander Buyersclubs lager, personal och
affarssystem. Detta gor att de kan operera utan fasta kostnader, vilket skapar méjligheter for snabb I6nsamhet.

Onlinebokhandeln bookhero.se, kontorsvaruhandeln kontorsjatten.se — som riktar sig till bade B2C och B2B —
samt norimont.com, ett eget varumarke for mobiltillbehér, ar tre storefronts som bygger pa Buyersclubs
befintliga infrastruktur. Detta mojliggér automatiserad orderhantering och effektiv resursanvandning.
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