Sweden Buyersclub lanserar Moébeljatten.se — ny e-handel
for mobler och inredning

PRESSMEDDELANDE, 8 APRIL 2025

Sweden Buyersclub AB har idag lanserat e-handeln Mébeljatten.se — en ny onlinebutik med
6ver 150000 produkter inom mobler, tradgard och inredning.

Lanseringen &r bolagets andra under aret och en del av Buyersclubs tillvaxtstrategi att expandera
genom nischade onlinebutiker — s& kallade storefronts — som speglar Buyersclubs sortiment och
utnyttjar den befintliga infrastrukturen, inklusive personal, logistik och affarssystem. Genom att
etablera fler sddana butiker kan bolaget ta storre marknadsandelar och n& nya kundgrupper.

Forvantningarna ar hoga, inte minst med tanke pé att bolagets forsta storefront, Bookhero.se — som
nu har varit live i drygt ett &r — férvéntas na en l6nsam omséttning pa 20 MSEK under 2025.

Gemensamt for alla befintliga och kommande storefronts &r att de drivs av Buyersclubs
bakomliggande motor fér produktimport, inkdp, prissattning, budgivning, lagerhantering, logistik och
personal. Detta mojliggdr en skalbar affairsmodell med minimala overheadkostnader.

| Buyersclubs sortiment finns éver 600000 produkter inom fler &n tio stora produktkategorier, bland
annat bocker, leksaker, kontorsvaror, mébler och inredning. Med var effektiva infrastruktur och korta
time to market kan vi snabbt och successivt lansera nya nischade onlinebutiker inom de branscher
dér vi ar aterforsaljare. Efter lanseringen av Kontorsjétten.se fér en dryg ménad sedan ar
Mobeljatten.se var andra nya butik under 2025,” sager Emil Henriksson, VD fér Sweden Buyersclub
AB.
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Om Buyersclub:

Sweden Buyersclub AB ar ett teknikdrivet e-handelsbolag med en skalbar och automatiserad
plattform som majliggdr snabb expansion utan att kostnaderna véxer i samma takt som intakterna.
Bolaget kombinerar en prenumerationsbaserad affadrsmodell — via Buyersclub.se — med ett vaxande
ekosystem av nischade webbutiker. Sortimentet stracker sig éver fler an tio kategorier, inklusive
skdnhet, elektronik, husdjursprodukter, bdcker, leksaker, kontorsvaror och mébler.

For prismedvetna konsumenter erbjuder Buyersclub.se medlemskapet Buyersclub Plus, som ger
tillgang till inkdpspriser, 1agsta prisgaranti och andra exklusiva férmaner. For bolaget innebér
medlemsmodellen en aterkommande och férutsagbar intaktsstrom, vilket skapar stabilitet och
langsiktighet i affaren.

Buyersclubs digitala plattform synkroniserar produktdata och lagerstatus direkt med leverantérer,
vilket kraftigt minskar behovet av eget lager och darmed reducerar kapitalbindning — en betydande
risk och kostnad fér traditionella e-handelsbolag.

Genom omfattande teknikinvesteringar har bolaget byggt ett unikt, automatiserat system som
hanterar hela orderflédet sémldst och i realtid, oavsett férséljningskanal. Algoritmer optimerar
prisséttning och distribution, vilket mdjliggdr skalbar tillvaxt utan ékade fasta kostnader.
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Som komplement till detta anvands ett smart crossdocking-lager, som fungerar som en effektiv
omlastningspunkt dar varor fran flera olika leverantérer anlander och snabbt paketeras om till en
samlad forsandelse — utan att lagras under langre tid. Denna kombination minimerar lagerhallning,
sanker kapitalbindningen och ger kunden en enhetlig leverans — dven vid kdp av flera produkter fran
olika leverantorer — vilket férbattrar kbpupplevelsen.

Under 2024 vidareutvecklades plattformen for att mojliggdra spegling av sortimentet till flera s
kallade storefronts. Forst ut var Bookhero.se och Norimont.com under 2024, féljt av Kontorsjatten.se
och Mébeljatten.se i bérjan av 2025. Genom dessa kan delar av Buyersclubs sortiment paketeras om
fér nya malgrupper — utan att det kraver ytterligare resurser.

Dessa hemsidor anvander samma tekniska plattform, personal, lager och logistiklésning som
Buyersclub.se, vilket gor det mdjligt fér bolaget att snabbt och kostnadseffektivt expandera sitt
affarsutbud, nd nya kundgrupper och ta stérre marknadsandelar.

Buyersclubs modell innebér att varje ny kanal — oavsett om det &r en egen nischad sajt eller en extern
marknadsplats — direkt kan kopplas till den centrala infrastrukturen, vilket skapar stora méjligheter fér
I6nsam tillvaxt.
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