Sweden Buyersclub AB forvarvar varumarket Zandvoort —
planerar storefront for exklusiv heminredning

PRESSMEDDELANDE, 4 MARS 2026

Forvarvet ér en del av bolagets strategi att expandera genom nischade e-handelsvarumérken —
sa kallade storefronts — som drivs av Buyersclubs befintliga infrastruktur fér inkop, logistik,
affarssystem och digital marknadsféring.

Sweden Buyersclub AB har férvarvat varumarket Zandvoort, ett svenskt varumarke inom mébler och
heminredning. Forvarvet innebér att bolaget, utdver sjalva varumarket, dven far tillgang till vardefull
branschkunskap, etablerade leverantorsrelationer och erfarenhet fran en verksamhet som varit aktiv
sedan 1998.

Vid lanseringen av den nya storefronten kommer Zandvoorts onlineférséljning att ske i Sweden
Buyersclubs regi. De fysiska butikerna i Nacka respektive Marbella fortsétter samtidigt att bedrivas i
egen regi och har genom ett licensavtal ratt att anvanda varumarket.

Kopeskillingen bestar av en fast ersattning om 200 TSEK samt en rorlig tillaggskopeskilling kopplad till
omsattningen under en begréansad period.

Genom forvarvet av varumarket Zandvoort etablerar sig Buyersclub inom segmentet exklusiv
heminredning. Sortimentet planeras omfatta mobler, textilier och inredningsdetaljer fran etablerade
varumarken sasom Artwood, JIO Mdbler, Englesson och Newport, tillsammans med ett urval av
kompletterande designvarumarken. Till skilinad fran bolagets forsta storefront inom heminredning,
Mébeljatten.se — en e-handel med ett mycket brett sortiment — kommer Zandvoort att utvecklas med
ett mer kurerat sortiment.

*Zandvoort har funnits i tre decennier inom exklusiv heminredning och har framst varit narvarande
genom fysisk handel, vilket innebéar att det finns en befintlig kundbas och vérdefulla relationer att
bygga vidare pa. Genom att koppla varumarket till Buyersclubs digitala plattform och
marknadsféringskapacitet ser vi goda mdjligheter att accelerera tillvaxten och skala upp omséttningen
Over tid.

Vi véljer med omsorg ut nischer dér vi ser goda mdjligheter att vaxa, och vi bedémer att marknaden
fér mébler och heminredning erbjuder stor potential”, sdger VD Emil Henriksson.

Del av bolagets storefront-strategi
Storefront-strategin lanserades under 2024 och innebér att Buyersclub successivt etablerar nischade
e-handelsvarumarken ovanpa bolagets befintliga plattform.

Liksom ¢vriga storefronts kommer Zandvoort att drivas av Buyersclubs bakomliggande plattform och
motor fér produktimport, inkdp, prisséttning, lagerhantering, logistik och digital marknadsféring. Det
innebar att nya e-handelsvarumarken kan lanseras snabbt och med begransade fasta kostnader
samtidigt som de kan dra nytta av bolagets befintliga infrastruktur.

Storefront-strategin har utvecklats snabbt sedan lanseringen 2024. Den samlade omsattningen fran
bolagets storefronts tkade fran 12,4 MSEK under 2024 till 26,1 MSEK (+110 %) under 2025, dar
bolagets forsta storefront, Bookhero.se, star for en betydande del av omsattningen.
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Om Buyersclub:

Sweden Buyersclub AB ér ett teknikdrivet e-handelsbolag med en skalbar och automatiserad plattform
som mdjliggdr snabb expansion utan att kostnaderna vaxer i samma takt som intdkterna. Bolaget
kombinerar en prenumerationsbaserad affarsmodell — via buyersclub.se — med ett védxande
ekosystem av nischade webbutiker. Sortimentet stracker sig 6ver fler an tio kategorier, inklusive
skonhet, elektronik, husdjursprodukter, bocker, leksaker, kontorsvaror och maébler.

For prismedvetna konsumenter erbjuder buyersclub.se medlemskapet Buyersclub Plus, som ger
tillgang till inkdpspriser, fri frakt, 1agsta prisgaranti och andra exklusiva férmaner. For bolaget innebar
medlemsmodellen en aterkommande och forutsagbar intaktsstrom, vilket skapar stabilitet och
langsiktighet i affaren.

Buyersclubs digitala plattform synkroniserar produktdata och lagerstatus direkt med leverantérer, vilket
kraftigt minskar behovet av eget lager och darmed reducerar kapitalbindning — en betydande risk och
kostnad for traditionella e-handelsbolag.

Genom omfattande teknikinvesteringar har bolaget byggt ett unikt, automatiserat system som hanterar
hela orderflédet sémldst och i realtid, oavsett forséljningskanal. Algoritmer optimerar prisséttning och
distribution, vilket méjliggdr skalbar tillvaxt utan ékade fasta kostnader.

Som komplement till detta anvands ett smart crossdocking-lager, som fungerar som en effektiv
omlastningspunkt dar varor fran flera olika leverantérer anlander och snabbt paketeras om till en
samlad forsdndelse — utan att lagras under langre tid. Denna kombination minimerar lagerhallning,
sanker kapitalbindningen och ger kunden en enhetlig leverans — dven vid kop av flera produkter fran
olika leverantérer — vilket forbattrar kdpupplevelsen.

Under 2024 vidareutvecklades plattformen for att mojliggdra spegling av sortimentet till flera sa kallade
storefronts. Forst ut var bookhero.se och norimont.com under 2024, f6ljt av kontorsjatten.se och
mobeljatten.se i borjan av 2025, samt kontorsboden.se som lanserades i slutet av oktober samma ar.
Genom dessa kan delar av Buyersclubs sortiment paketeras om for nya malgrupper — utan att det
kraver ytterligare resurser.

Dessa hemsidor anvédnder samma tekniska plattform, personal, lager och logistiklésning
som buyersclub.se, vilket gor det magjligt fér bolaget att snabbt och kostnadseffektivt expandera sitt
affarsutbud, nd nya kundgrupper och ta stérre marknadsandelar.

Buyersclubs modell innebar att varje ny kanal — oavsett om det &r en egen nischad sajt eller en extern
marknadsplats — direkt kan kopplas till den centrala infrastrukturen, vilket skapar stora méjligheter for
[6nsam tillvéxt.
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