Buyersclub satsar pa Al — inleder
strategiskt samarbete med Etals

PRESSMEDDELANDE, 27 MARS 2026

Buyersclub ingar ett strategiskt samarbete med Al-bolaget Etals for att automatisera
struktureringen och berikningen av bolagets produktdata. Genom satsningen implementeras
en Al-lI6sning som majliggor att det befintliga produktutbudet kan breddas ytterligare och
tillgangliggoras for forsaljning, samtidigt som befintliga produkter berikas med mer komplett
och strukturerad information.

Etals plattform I&ser av Buyersclubs sortiment och genererar automatiskt unika, SEO-optimerade
produktbeskrivningar, samtidigt som produktdata struktureras och standardiseras. Produkter som idag
saknar fullstandig information kompletteras, vilket gor att de kan publiceras och séljas.

Detta innebar att tiotusentals produkter som tidigare inte visats nu kan aktiveras i plattformen, vilket
direkt Okar det tillgangliga utbudet. Implementationen sker i Buyersclubs underliggande
e-handelsmotor, vilket innebar att samtliga storefronts — inklusive befintliga och framtida nischbutiker
— automatiskt kan nyttja férbattringarna.

Den forbattrade datastrukturen skapar férutsattningar for mer relevanta sokresultat pa sidorna, battre
navigering och mer traffsdkra produktrekommendationer, samtidigt som det integreras somlést med
bolagets chatbotar.

Sammantaget forvantas satsningen bidra till 6kad synlighet — bade i traditionella sokfloden och i
Al-drivna granssnitt dar produkter i allt stérre utstrackning valjs ut av digitala assistenter — samt en
forbattrad kundupplevelse och i forlangningen hogre konverteringsgrad och genomshnittligt ordervarde.

“Al driver just nu ett skifte i hur kunder sdker och upptacker produkter, och Buyersclub vill vara
pionjarer i den utvecklingen. Var ambition ar att erbjuda en integrerad Al-upplevelse, dar
kommunikation och produktstk sker helt naturligt i ett och samma fléde. Samarbetet med Etals ar ett
viktigt steg i att realisera denna vision redan i ar”, sager Emil Henriksson, VD pa Sweden Buyersclub
AB.

Genom Etals plattform planerar Buyersclub att genomféra detta arbete pa bara nagra veckor — ett
arbete som med traditionella metoder skulle ta flera ar.

Satsningen ar ett led i bolagets strategi att starka produktkvaliteten och den underliggande strukturen
i plattformen, med malet att mojliggora fortsatt skalbar expansion av bade sortiment och
forsaljningskanaler.

“Buyersclub ar ett utmarkt exempel pa ett team som verkligen forstar vart e-handeln ar pa vag. De
kom in med en tydlig plan och ratt férutsattningar fér att fa agentic Al att fungera i stor skala. Vi ser
fram emot att vara en del av den resan”, sager Jimmy Bergstedt, CEO & Co-founder pa Etals.
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Om Buyersclub:

Sweden Buyersclub AB ar ett teknikdrivet e-handelsbolag med en skalbar och automatiserad
plattform som mojliggér snabb expansion utan att kostnaderna véaxer i samma takt som intkterna.
Bolaget kombinerar en prenumerationsbaserad affarsmodell — via buyersclub.se — med ett vaxande
ekosystem av nischade webbutiker. Sortimentet stracker sig dver fler an tio kategorier, inklusive
skonhet, elektronik, husdjursprodukter, bocker, leksaker, kontorsvaror och mobler.

For prismedvetna konsumenter erbjuder Buyersclub olika medlemskap som ger tillgang till
inkdpspriser, fri frakt, lagsta prisgaranti och andra exklusiva formaner. For bolaget innebar
medlemsmodellen en aterkommande och férutsagbar intaktsstrom, vilket skapar stabilitet och
langsiktighet i affaren.

Buyersclubs digitala plattform synkroniserar produktdata och lagerstatus direkt med leverantorer,
vilket kraftigt minskar behovet av eget lager och darmed reducerar kapitalbindning — en betydande
risk och kostnad for traditionella e-handelsbolag.

Genom omfattande teknikinvesteringar har bolaget byggt ett unikt, automatiserat system som
hanterar hela orderflédet somldst och i realtid, oavsett forsaljningskanal. Algoritmer optimerar
prissattning och distribution, vilket mojliggor skalbar tillvaxt utan 6kade fasta kostnader.

Som komplement till detta anvands ett smart crossdocking-lager, som fungerar som en effektiv
omlastningspunkt dar varor fran flera olika leverantorer anlander och snabbt paketeras om till en
samlad foérsandelse — utan att lagras under langre tid. Denna kombination minimerar lagerhallning,
sanker kapitalbindningen och ger kunden en enhetlig leverans — @ven vid kdp av flera produkter fran
olika leverantorer — vilket forbattrar kpupplevelsen.

Under 2024 vidareutvecklades plattformen for att mojliggéra spegling av sortimentet till flera sa
kallade storefronts. Forst ut var bookhero.se och norimont.com under 2024, f6ljt av kontorsjatten.se
och mébeljatten.se i bdrjan av 2025, samt kontorsboden.se som lanserades i slutet av oktober
samma ar. Genom dessa kan delar av Buyersclubs sortiment paketeras om fér nya malgrupper — utan
att det kraver ytterligare resurser.

Dessa hemsidor anvander samma tekniska plattform, personal, lager och logistiklésning som
buyersclub.se, vilket gor det mojligt for bolaget att snabbt och kostnadseffektivt expandera sitt
affarsutbud, na nya kundgrupper och ta stérre marknadsandelar.

Buyersclubs modell innebar att varje ny kanal — oavsett om det ar en egen nischad sajt eller en extern
marknadsplats — direkt kan kopplas till den centrala infrastrukturen, vilket skapar stora méjligheter for
I[6nsam tillvaxt.
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