Buyersclub ingar sitt forsta strategiska
avtal inom det nya B2B-affarsomradet

PRESSMEDDELANDE, 18 JUNI 2026

Sweden Buyersclub AB ska leverera och operativt driva ett nytt e-handelserbjudande inom
konsumentvaror pa den svenska marknaden, at en aktor inom digitalt innehall, med
omfattande kundbas och verksamhet pa flera marknader. Det ar det forsta konkreta avtalet
inom Bolagets nya B2B-affirsomrade.

Avtalet I6per under en initial period om tolv manader. Intdktsmodellen bestar av en fast manatlig
ersattning och en rorlig ersattning baserad pa antalet produkter som séljs via e-handelserbjudandet.

Buyersclub bedomer att den fasta ersattningen kommer att bidra positivt till Bolagets EBITDA under
2026. Effekten beddéms dock inte vara av sddan omfattning att Bolaget ser anledning att andra
tidigare kommunicerade finansiella mal fér 2026 om en omsattning pa 150-200 MSEK och ett
EBITDA pa 8-12 MSEK. Den rorliga ersattningen startar under hosten 2026 och kan vid 6kade
volymer fa stora effekter pa resultatet. Givet att Buyersclub agerar distributér kommer samarbetet
paverka Bolagets omsattning och inkdpsvillkor positivt.

Buyersclub tar ansvar for hela kedjan bakom erbjudandet: den tekniska plattformen, drift, produkt- och
orderfléden, logistik, kundservice och I6pande kommersiell utveckling. Kunden kan darmed lansera en
komplett e-handel utan att sjalv bygga upp teknik och operativ organisation.

Det som gor erbjudandet mojligt ar kombinationen av Buyersclubs egenutvecklade plattform,
Al-kompetens och ett smart logistikuppldgg med crossdocking. Sammantaget gor det att Bolaget kan
erbjuda ett extremt brett sortiment utan att kompromissa med kundupplevelsen.

For Buyersclub ar avtalet en viktig validering av den nya B2B-modellen. Det visar hur kapacitet som
byggts upp i den egna konsumentaffaren kan skapa aterkommande intakter aven fran externa aktorer
som vill etablera eller utveckla e-handel utan att bygga hela den tekniska och operativa infrastrukturen
sjalva.

“Givet kundens storlek, rackvidd och relevans mot konsumentmarknaden bedémer vi att samarbetet
pa sikt har potential att bli Bolagets viktigaste kommersiella initiativ nagonsin”, sager Emil Henriksson,
VD fér Sweden Buyersclub AB.

Bolaget stravar efter att inga fler liknande samarbeten med externa e-handels- och konsumentbolag.
Ambitionen ar att affarsomradet 6ver tid ska bidra till aterkommande intékter, 6kad skalbarhet och
battre utvaxling pa Bolagets tidigare teknikinvesteringar.
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Denna information &r sadan information som Sweden Buyersclub AB &r skyldigt att offentliggéra enligt
EU:s marknadsmissbruksférordning (EU) nr 596/2014. Informationen ldmnades, genom ovanstaende
kontaktpersons férsorg, for offentliggérande den 18 juni 2026 kl. 11:00 CET.

Om Buyersclub:

Sweden Buyersclub AB ar ett teknikdrivet e-handelsbolag med en skalbar och automatiserad
plattform som mdjliggdr snabb expansion utan att kostnaderna vaxer i samma takt som intakterna.
Bolaget kombinerar en prenumerationsbaserad affarsmodell — via buyersclub.se — med ett véxande
ekosystem av nischade webbutiker. Sortimentet stracker sig 6ver fler an tio kategorier, inklusive
skonhet, elektronik, husdjursprodukter, bocker, leksaker, kontorsvaror och mébler.

Fo6r prismedvetna konsumenter erbjuder Buyersclub olika medlemskap som ger tillgang till
inkGpspriser, fri frakt, lagsta prisgaranti och andra exklusiva férmaner. For bolaget innebar
medlemsmodellen en aterkommande och forutsdgbar intaktsstrom, vilket skapar stabilitet och
langsiktighet i affaren.

Buyersclubs digitala plattform synkroniserar produktdata och lagerstatus direkt med leverantérer,
vilket kraftigt minskar behovet av eget lager och darmed reducerar kapitalbindning — en betydande
risk och kostnad fér traditionella e-handelsbolag.

Genom omfattande teknikinvesteringar har bolaget byggt ett automatiserat system som hanterar
orderfléden i realtid, oavsett forsaljningskanal. Algoritmer och Al-baserade funktioner anvands for att
forbattra produktdata, sok, rekommendationer, prissattning, distribution och kundupplevelse.

Som komplement till detta anvands ett smart crossdocking-lager, som fungerar som en effektiv
omlastningspunkt dar varor fran flera olika leverantorer anlander och snabbt paketeras om till en
samlad foérsandelse — utan att lagras under langre tid. Denna kombination minimerar lagerhallning,
sanker kapitalbindningen och ger kunden en enhetlig leverans — aven vid kop av flera produkter fran
olika leverantorer — vilket forbattrar kdpupplevelsen.

Under 2024 vidareutvecklades plattformen for att mojliggéra spegling av sortimentet till flera sa
kallade storefronts. Forst ut var bookhero.se och norimont.com under 2024, f6ljt av kontorsjatten.se
och mobeljatten.se i bérjan av 2025, samt kontorsboden.se som lanserades i slutet av oktober
samma ar. Genom dessa kan delar av Buyersclubs sortiment paketeras om for nya malgrupper — utan
att det kraver ytterligare resurser.

Dessa hemsidor anvander samma tekniska plattform, personal, lager och logistikldsning som
buyersclub.se, vilket gor det mgjligt for bolaget att snabbt och kostnadseffektivt expandera sitt
affarsutbud, na nya kundgrupper och ta stérre marknadsandelar.

Buyersclubs modell innebar att varje ny kanal — oavsett om det ar en egen nischad sajt, en extern
marknadsplats eller en licensierad B2B-16sning — kan kopplas till den centrala infrastrukturen, vilket
skapar mojligheter for skalbar och I6nsam tillvaxt.
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