Sweden Buyersclub levererar
plattform och drift till Storytels nya
bokhandel

PRESSMEDDELANDE, 1 OKTOBER 2026

Sweden Buyersclub AB levererar den tekniska plattformen och den operativa driften bakom
Storytel Books, Storytel Groups nya natbokhandel for fysiska bocker.

Samarbetet ar det forsta avtalet inom Buyersclubs nya B2B-affarsomrade och kommunicerades
ursprungligen den 18 juni 2026. Det visar hur den teknik och operativa kapacitet som bolaget har
byggt upp i sin egen konsumentaffar kan skapa skalbara och aterkommande intakter fran externa
kunder.

Buyersclub ansvarar fér hela kedjan bakom erbjudandet: teknisk plattform, drift, produkt- och
orderfloden, logistik, kundservice och I6pande kommersiell utveckling. Bokhandeln éppnar idag pa
storytelbooks.com och nas senare under oktober &ven fran Storytel-appen.

Butiken drivs pa Buyersclubs egenutvecklade och modulara e-handelsplattform, som under det
senaste aret har byggts om fran grunden med Al integrerat i centrala fléden och funktioner.
Plattformen innehaller bland annat funktioner for produktdata, innehall, CRM, kampanjstyrning, sok,
rekommendationer och orderhantering i en gemensam teknisk milj6. Det minskar behovet av separata
system och integrationer, vilket gor det enklare att automatisera och vidareutveckla verksamheten.

Tillsammans med Buyersclubs logistik och operativa organisation skapar plattformen férutsattningar
for effektiv drift, ett brett sortiment och en sammanhallen kundupplevelse. Samma infrastruktur kan
anvandas for fler externa kunder och butiker, vilket ger skalférdelar i sdval den egna verksamheten
som i nya externa uppdrag.

“Med var plattform och operativa organisation kan vi utveckla kundupplevelsen och samtidigt
effektivisera arbetet bakom varje order. Att fa fortroendet att leverera plattformen och driften bakom
Storytels nya bokhandel ar ett starkt kvitto pa det vi har byggt och ett kommersiellt genombrott for vart
B2B-erbjudande”, sdger Emil Henriksson, VD fér Sweden Buyersclub AB.

Buyersclub ser goda majligheter till fler samarbeten med e-handels- och konsumentbolag, bade foér
nya satsningar och genom att ta éver och vidareutveckla driften av befintlig e-handel. Genom att
anvanda hela eller delar av Buyersclubs tekniska och operativa infrastruktur kan externa kunder
starka sitt kunderbjudande, 6ka utvecklingstakten och sanka sina kostnader.
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Om Buyersclub:

Sweden Buyersclub AB ar ett teknikdrivet e-handelsbolag med en skalbar och automatiserad
plattform som majliggdr expansion utan att kostnaderna vaxer i samma takt som intakterna.
Affarsmodellen vilar pa tre delar: karnaffaren med medlemsbaserad e-handel via buyersclub.se,
nischade webbutiker (storefronts), och ett B2B-erbjudande dar bolaget levererar och operativt driver
ett komplett e-handelserbjudande at andra e-handels- och konsumentbolag, mot fast och rorlig
ersattning. Samtliga delar anvander och vidareutvecklar samma tekniska och operativa grund.
Bolaget har darutéver en uttalad férvarvsagenda, dar varje affar ska bara sig sjélv och bedémas pa
pris, finansiering, risk och férvantad avkastning.

Plattformen synkroniserar produktdata och lagerstatus direkt med leverantérer och hanterar hela
orderflédet sOmldst och i realtid, oavsett forsaljningskanal. Algoritmer optimerar prissattning och
distribution per kanal. Logistikmodellen kombinerar leverantorsintegrationer, crossdocking och eget
lager. Merparten av sortimentet ligger kvar hos leverantor tills en order laggs, vilket haller
kapitalbindningen nere och ger kunden en samlad leverans aven vid kop av produkter fran flera
leverantorer.

Sortimentet stracker sig 6ver fler an tio kategorier, inklusive skonhet, elektronik, husdjursprodukter,
bdcker, leksaker, kontorsvaror och mébler. Foér prismedvetna konsumenter erbjuder bolaget
medlemskapen Buyersclub Plus och Buyersclub Light, som ger tillgang till inkpspriser, lagsta
prisgaranti och fraktformaner. For bolaget innebar medlemsmodellen en aterkommande och
forutsagbar intaktsstrom.

Utdver buyersclub.se driver bolaget nischade webbutiker inom sarskilda produktkategorier, bland
annat bookhero.se och kontorsboden.se, samt férsaljning via externa marknadsplatser. Dessa
anvander samma tekniska plattform, personal, lager och logistikldsning som karnaffaren, vilket gor att
nya kanaler kan kopplas direkt till den centrala infrastrukturen.



https://buyersclub.se
https://buyersclub.se
https://bookhero.se
https://kontorsboden.se

	Sweden Buyersclub levererar plattform och drift till Storytels nya bokhandel 

