Sweden Buyersclub passerar 30 000
manadsprenumeranter

PRESSMEDDELANDE, 7 OKTOBER 2026

Sweden Buyersclub AB passerar i oktober 30 000 manadsprenumeranter pa buyersclub.se, en
okning med drygt 30 procent pa ett ar. Karnaffaren vaxer diarmed i hogt tempo, samtidigt som
bolaget levererar plattform och drift till Storytels nya natbokhandel for fysiska bocker,
storytelbooks.com, och bygger upp en ny lageranlaggning.

Ett ar tidigare, i oktober 2025, uppgick antalet manadsprenumeranter till cirka 23 000. Bara sedan juni
har antalet 6kat med cirka 5 000, i takt med att det billigare instegsmedlemskapet, som inférdes i
bérjan av aret, fatt allt stérre genomslag. Tillvaxten syns aven i intakterna, dar medlemsintakterna for
oktober vantas overstiga 2,1 MSEK. Med fler medlemmar vaxer ocksa inkdpskraften, och det kommer
alla till godo.

”30 000 ar en milstolpe som hela teamet ar stolt éver. Det hander mycket i Buyersclub just nu, med
lanseringen av storytelbooks.com, den nya lageranldggningen och férvarvsagendan, men hjartat i
bolaget ar och forblir vara medlemmar. Att drygt 7 000 fler personer pa ett ar har valt att betala for
medlemskapet visar att erbjudandet skapar varde, och vi har bara bérjat”, sager Emil Henriksson, VD
for Sweden Buyersclub AB.
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Om Buyersclub:

Sweden Buyersclub AB ar ett teknikdrivet e-handelsbolag med en skalbar och automatiserad
plattform som majliggdr expansion utan att kostnaderna vaxer i samma takt som intakterna.
Affarsmodellen vilar pa tre delar: karnaffaren med medlemsbaserad e-handel via buyersclub.se,
nischade webbutiker (storefronts), och ett B2B-erbjudande dar bolaget levererar och operativt driver
ett komplett e-handelserbjudande at andra e-handels- och konsumentbolag, mot fast och rorlig
ersattning. Samtliga delar anvander och vidareutvecklar samma tekniska och operativa grund.
Bolaget har darutéver en uttalad férvarvsagenda, dar varje affar ska bara sig sjélv och bedémas pa
pris, finansiering, risk och férvantad avkastning.

Plattformen synkroniserar produktdata och lagerstatus direkt med leverantérer och hanterar hela
orderflédet sémlost och i realtid, oavsett forsaljningskanal. Algoritmer optimerar prissattning och
distribution per kanal. Logistikmodellen kombinerar leverantérsintegrationer, crossdocking och eget
lager. Merparten av sortimentet ligger kvar hos leverantor tills en order laggs, vilket haller
kapitalbindningen nere och ger kunden en samlad leverans aven vid kép av produkter fran flera
leverantorer.
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Sortimentet stracker sig éver fler an tio kategorier, inklusive skdnhet, elektronik, husdjursprodukter,
bdcker, leksaker, kontorsvaror och mébler. Fér prismedvetna konsumenter erbjuder bolaget
medlemskapen Buyersclub Plus och Buyersclub Light, som ger tillgang till inkdpspriser, lagsta
prisgaranti och fraktformaner. For bolaget innebar medlemsmodellen en aterkommande och
forutsagbar intaktsstrom.

Utdver buyersclub.se driver bolaget nischade webbutiker inom sarskilda produktkategorier, bland
annat bookhero.se och kontorsboden.se, samt forsaljning via externa marknadsplatser. Dessa
anvander samma tekniska plattform, personal, lager och logistikldsning som karnaffaren, vilket gor att
nya kanaler kan kopplas direkt till den centrala infrastrukturen.
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