
Sweden Buyersclub offentliggör idag årsredovisning för 2023 
PRESSMEDDELANDE, 11 APRIL 2023 

Sweden Buyersclub AB (publ) (“Bolaget”) har idag publicerat årsredovisning för verksamhetsåret 2023 på 
bolagets hemsida (ir.buyersclub.se).  

Årsredovisningen bifogas >ll de@a pressmeddelande och kan även beställas hos bolaget för distribu>on per 
post >ll de ak>eägare som så begär. 

För aG beställa rapporten vänligen kontakta: 
Emil Henriksson, VD 
emil.henriksson@buyersclub.se 
(+46) 73 37 71 937 

Om Buyersclub: 
Sweden Buyersclub AB är e@ tech-drivet bolag med stor del återkommande prenumera>onsintäkter, som via sin 
digitala handelsplats, buyersclub.se, erbjuder marknadens lägsta priser på hundratals välkända varumärken. 

Buyersclub erbjuder kunden e@ bre@ och konkurrenskra[igt sor>ment sam>digt som de har kontroll över den 
vik>ga leveransupplevelsen, vilket skapar lojala och återkommande kunder samt prenumeranter. 

Bolagets innova>va pla\orm synkroniserar produktdata och lagerstatus direkt med leverantörer, vilket har 
poten>al a@ kra[igt reducera bolagets behov av eget lager och därmed stor kapitalbindning, vilket är en enorm 
risk och kostnad för tradi>onella e-handelsföretag. 

Marknadsplatser undviker lagerrisk genom a@ agera som en mellanhand; olika säljare >llhandahåller produkter 
och paketering medan marknadsplatsen förmedlar affären. De@a sker o[a på bekostnad av högre pris >ll kund 
samt en försämrad leveransupplevelse då konsumenten kan få flera leveranser vid olika >dpunkter vid köp av 
flera produkter i en och samma order. 

Buyersclubs metod reducerar leden i distribu>onskedjan sam>digt som produkter levereras >ll Buyersclubs 
crossdocking-lager för a@ sampaketeras i en enskild försändelse. Priset >ll kund blir på så sä@ lägre utan 
bekostnad av försämrad marginal, sam>digt som varor skickas samlat, via kundens valda speditör. 

För en månadsavgi[ på 89 kr kan kunder välja medlemskapet “Buyersclub Plus” som inkluderar fri frakt, 
generösa produktraba@er och unika medlemserbjudanden. Denna prenumera>on är op>mal för prismedvetna 
konsumenter som värderar både kvalitet och bekvämlighet, och som regelbundet handlar online. 

Modellen som innebär e@ unikt och konkurrenskra[igt erbjudande är även extremt skalbar.


